
 (Cross-Selling) البيعࢫالمتقاطع

 :Ȗعرʈفه .1

 املࢫمعࢫالمنتجࢫالأسا؟ۜܣɢبيعࢫمنتجاتࢫإضافيةࢫتت. 

 :التقنيات .2

 (ࢫالآخرࢫبخصمʄمثلࢫشراءࢫمنتجࢫواݍݰصولࢫعڴ)جيةࢫʈالعروضࢫال؅فو. 

 توصياتࢫالمنتج. 

 :الفوائد .3

 ادةࢫالإيراداتʈز. 

 زࢫرضاࢫالعملاءʈعزȖ. 

 :التحديات .4

 تجنبࢫالإݍݰاحࢫالمفرط. 

 :أمثلة .5

 واتفࢫالذكيةɺاق؅فاحࢫإكسسواراتࢫمعࢫال. 

 

 :نصائحࢫعامة

 لࢫموضوعࢫبأمثلةࢫواقعيةɠدعمࢫ. 

 تحليلࢫالفوائدࢫمقابلࢫالتحديات. 

 قʈسوȘلࢫنوعࢫمنࢫالɠاق؅فاحࢫتوصياتࢫلتحس؈نࢫتطبيقࢫ. 

 


