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	يعترض العميل في هذه الحالة على سعر المنتج ويتم معالجة هذا الاعتراض من خلال توضيح أن السعر المرتفع يعود للمواصفات الجيدة والفريدة للمنتج. 1ن
	حيث يوضح الزبون المحتمل بأنه لا يحتاج إلى منتج الشركة وعلى ممثل المبيعات أن يخلق لدى الزبون المحتمل حاجة للمنتج الذي يعرضه من خلال أسلوب مقنع. 1ن
	يعترض العميل على مزايا وخصائص المنتج الذي يعرضه رجل البيع، وعليك إقناع العميل المحتمل بأن منتجك فيه مزايا أخرى تعوّضه عن المزايا التي يطلبها. 1ن
	أحياناً يعترض العميل المحتمل على الشراء من شركة معيّنة لأنه يشتري حاجاته من شركة أخرى، و يتم الرد على هذا الاعتراض من خلال توضيح رجل البيع لسمعة الشركة التي يمثلها وعدد الجوائز التي حصلت عليها، أو أن يذكر العملاء الذين اشتروا من شركته. 1ن
	وهي اعتراضات وهمية من العملاء الغاية منها المماطلة في الشراء أو إنهاء اللقاء البيعي مع رجل المبيعات لعدم حاجة العميل المحتمل للمنتج الذي يعرض، أو قد تكون الغاية منها حصول العميل المحتمل على المزيد من التسهيلات. ويجب تلقي الإعتراض غير الحقيقي بصدر رحب ...

