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 قائمة البحوث

 

: أنماط تنظيم إدارة المبيعات1البحث  

: علاقة قوى المبيعات بسلوك الزبائن2البحث   

: أساليب تطوير وتنمية القوى البيعية3البحث   

: تحفيز قوى البيع4البحث   

: طرق إدارة المقابلات البيعية5البحث   

: دور الشخصية في عملية البيع الشخصي6البحث   

قوى المبيعات : أتمتة7البحث   

: رجال البيع والخدمة المميزة8البحث   

: رقابة وتقييم قوى البيع9البحث   


