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UUnniivveerrssiittéé  AAbbddeellhhaaffiidd  BBoouussssoouuff  --  MMiillaa  
IInnssttiittuutt  ddee  MMaatthhéémmaattiiqquueess  eett  IInnffoorrmmaattiiqquuee  

EExxaammeenn  dduu  22eemmee  sseemmeessttrree  
SSTTIICC++II22AA  SSppéécciiaalliittéé  ::  MM11//  

MMoodduullee::  EEnnttrreepprreenneeuurriiaatt  eett  ssttaarrttuuppss    
NNoonn::………………………………………………………………PPrréénnoomm::…………………………....................  

 ن( 05)؟ الصحيحة ممايلي اختر الإجابة:  السؤال الأولالسؤال الأول
  ::هيهي  المؤسسةالمؤسسة* * 
 (Une personne physiqueشخص طبيعي )  -
 ن(1)إجابة صحيحة  (Un centre de Décisionمركز قرار )  -
 ( Un centre de consommation) مركز استهلاك -
    على:على:  llooww  ccoosstt  يعتمد نموذجيعتمد نموذج  **
  ..بيع منتج جذاب يقترن بحاجة الدستخدم إلى اقتناء الدلحقات التي تعتمد عليها الشركةبيع منتج جذاب يقترن بحاجة الدستخدم إلى اقتناء الدلحقات التي تعتمد عليها الشركة  --
  ..تقدمةتقدمةمماقتراح خدمة أساسية لرانية يمكن استكمالذا بخدمة إضافية أو اقتراح خدمة أساسية لرانية يمكن استكمالذا بخدمة إضافية أو   --
  ن(ن(11))إجابة صحيحة إجابة صحيحة   ..مراقبة التكاليف على كل مستوى من مستويات سلسلة الإنتاجمراقبة التكاليف على كل مستوى من مستويات سلسلة الإنتاج  --
  هي: هي:   PPllaann  dd’’AAffffaaiirreessخطة العمل خطة العمل * * 
  أداة اتصال متطورة لأنها تترجم الفكرة إلى أسلوب تنفيذي.أداة اتصال متطورة لأنها تترجم الفكرة إلى أسلوب تنفيذي.  --
    ..أداة اتصال توضح الطبيعة الدعقدة والدتعددة الأبعاد للمشروع أداة اتصال توضح الطبيعة الدعقدة والدتعددة الأبعاد للمشروع   --
  ن(ن(11))إجابة صحيحة إجابة صحيحة                           ..وان  الدشروعوان  الدشروعبجبجوثيقة رسمية تحتوي الدعلومات الدتعلقة وثيقة رسمية تحتوي الدعلومات الدتعلقة   --
  هو:هو:  BBllaaddeess  mmooddeell  bbuussiinneessss  نموذجنموذج* *       
  ن(ن(11))إجابة صحيحة إجابة صحيحة   واحدة بخصم أو خسارة والسلعة الدصاحبة بسعر أعلى لتحقيق الأرباح.واحدة بخصم أو خسارة والسلعة الدصاحبة بسعر أعلى لتحقيق الأرباح.  منتجمنتجبيع بيع   --      
  ..دون أي تكلفة وفرض رسومًا إضافية مقابل الديزات الإضافية أو الدتقدمةدون أي تكلفة وفرض رسومًا إضافية مقابل الديزات الإضافية أو الدتقدمة  منتجمنتج  يميمتقدتقد  --      
  ..نسبيًا لتحفيز الطل  والحصول على حصة في السوقنسبيًا لتحفيز الطل  والحصول على حصة في السوق  ضضمنخفمنخف  رر سع سعيميمتقدتقد  --      
  ::الهدف من دراسة السوق هوالهدف من دراسة السوق هو* *       
  ن(ن(11))إجابة صحيحة إجابة صحيحة   جمع الدعلومات بهدف تقليل عدم اليقين بشأن القرارات اللاحقة.جمع الدعلومات بهدف تقليل عدم اليقين بشأن القرارات اللاحقة.  --      
  ..تقدير الاحتياجات التمويلية الضرورية لبدء الدشروعتقدير الاحتياجات التمويلية الضرورية لبدء الدشروع  --      
  ..التي تتعامل معها الدؤسسةالتي تتعامل معها الدؤسسة  أصحاب الدصلحةأصحاب الدصلحةمعرفة معرفة   --      

  ن( 05) ؟؟  ((ssttaarrttuupp))  تخلق فرصا للشركات الناشئةتخلق فرصا للشركات الناشئةماهي فجوات السوق التي قد ماهي فجوات السوق التي قد   ::نينيالسؤال الثاالسؤال الثا
  ؛؛منتجات ذات جودة رديئةمنتجات ذات جودة رديئة  --
  ؛؛في مكان مافي مكان ما  ةةمعينمعين  سلعةسلعةعدم توفر خدمة أو عدم توفر خدمة أو   --
  ؛؛ارتفاع أسعار بعض الخدمات أو السلعارتفاع أسعار بعض الخدمات أو السلع  --
  أو السلعة؛أو السلعة؛  الخدمةالخدمةتقديم تقديم   سوء سوء   --
  ..نقص في الخدمات أو الدنتجات الدقدمة في منطقة معينةنقص في الخدمات أو الدنتجات الدقدمة في منطقة معينة  --
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 ن( 10) :ثالثثالثالسؤال الالسؤال ال  
 :، بناء على معارفكك الخاصفي اطلاق مشروع ترغ  بعد تخرجك باعتبار أنك طال  جامعي 

 ن(3) كيف يمكن التحقق من صحة فكرة مشروعك؟  -1
 ) ماذا ننتج؟، كيف ننتج؟، لدن ننتج؟، ما قيمة ما ننتج؟... (؛ نشاط بدقةالوصف  -
 ؛دراسة السوق الدستهدف -
 .وتحديد الدخاطر فكرة الدشروعفي تحليل نقاط القوة والضعف  -
 ن(4) ؟الواجب أخذها في الاعتبار عند اطلاق المشروعماهي الاجراءات والسياسات الضرورية  -2
             ؛اختيار الوضع القانوني - إعداد خطة العمل؛ – ؛إجراء دراسة السوق - ؛الحصول على فكرة -خطوات عملية الإنشاء هي:  -
  .الدشروعاطلاق  -؛ الحصول على التمويل -
  ن(ن(33))  ؟؟باطلاق المشروعباطلاق المشروعما هي المخاطر المرتبطة ما هي المخاطر المرتبطة   --33
    ؛؛خطر فقدان رأس الدالخطر فقدان رأس الدال  --
  ؛؛خطر الخضوع تحت وطأة الديونخطر الخضوع تحت وطأة الديون  --
  الدنافسة الشديدة؛الدنافسة الشديدة؛  --
  ؛؛رفض الدنتج من قبل الزبائنرفض الدنتج من قبل الزبائن  --
  التقلبات الدفاجئة التي قد تحدث. التقلبات الدفاجئة التي قد تحدث.   --
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  

 بالتوفيق                                                                                     


